
	
   	
  

Indications pour construire son « business plan »  

BOITE À OUTILS – CRÉER MON TIERS-LIEUX 



• 

Quels	
  services	
  
dans	
  le	
  Tiers-­‐

lieux	
  ?	
  	
  

•  Ecrire les offres 
détaillées et 
leurs tarifs  "

Estimer	
  les	
  
ressources	
  

•  Par type d'offre / 
évaluer 
fréquentation en 
s'appuyant sur 
l'analyse des 
besoins "

Inscrire	
  les	
  
ressources	
  
mensuelles	
  /	
  
annuelles	
  

•  Construire son 
prévisionnel 
d'activité sur 
plusieurs 
années  "



Définir les services qui seront/sont proposés dans son Tiers-lieu	
  1.  
	
  

	
  
	
  



• Allez-vous proposer des bureaux fixes équipés ? individuel ? collectif ?  

•  A quel tarif ?   
	
   	
  



• Exemple dʼaménagement dʼun espace de 120 M2  
	
  

	
   	
  

• 4 bureaux collectifs, soit 9 postes  
 

• 1 petite salle de réunion  
 

• 1 bureau de rendez-vous, coaching 
 

• 2 points phones  
 

• 10 à 12 places en open space 
 

• 1 imprimante/ photocopieur 



• Recettes prévisionnelles pour les 4 types de 
prestations possibles :  

	
  

• 4 bureaux collectifs, soit 9 postes  
 

• 1 petite salle de réunion  
 

• 1 bureau de rendez-vous, coaching 
 

• 10 à 12 places en open space 
 

 


